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Instructions:  
1. Figures to the right indicate marks. 
2. There are five questions in the question paper.  
3. Answer any three of the following questions. 

--------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- 
પ્રશ્ન.૧ વ્યહુાત્મક માકેટીંગ આયોજનની ચચાા કરો. (૧૪) 

પ્રશ્ન.૨ નવી પેદાશ વવકાસનુું મહત્વ સમજાવી, નવી પેદાશ વવકાસ પ્રક્રિયાના વવવવધ તબક્કાઓ સમજાવો. (૧૪) 

પ્રશ્ન.૩ માકેટીંગ ચેનલ એટલે શુું? વવતરણ શ ુંખલાના વનણાયને અસર કરતા પક્રરબળો ઉદાહરણ સક્રહત 

સમજાવો. 

(૧૪) 

પ્રશ્ન.૪ વેચાણ ઉતે્તજન એટલે શુું? વેચાણ ઉતે્તજનના હતેઓુ અને પદ્ધવતઓ ટ ુંકમાું સમજાવો. (૧૪) 

પ્રશ્ન.૫ ટ ુંકનોંધ લખો. (કોઇપણ બે) 

(A) પેદાશ વવભાવના. 

(B) ક્રકિંમત નીવતઓને અસર કરતા પક્રરબળો. 

(C) ભૌવતક વવતરણની સમસ્યાઓ. 

(D) પ્રવસદ્ધદ્ધ અને લોકસુંપકા . 

(૧૪) 
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Q.1 Discuss planning of strategic marketing. (14) 

Q.2 Explain new product development and the various stages in new product 

development process. 

(14) 

Q.3 What is marketing channel? Explain affecting factors to distribution channel decision 

with example. 

(14) 

Q.4 What is sales incentive? Explain objectives and methods of sales incentive in brief. (14) 

Q.5 Write short notes. (Any two) 

(A) Product Concept. 

(B) Affecting factors to pricing policies. 

(C) Problems in physical distribution. 

(D) Publicity and public relation. 

(14) 
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